
is veel meer dan klanten bedienen. Meer en meer wil de 

moderne klant een degelijk gesprek, een deskundig advies en hulp 

bij het nemen van de koopbeslissing.  

In de richting Verkoop wordt er vooral aandacht besteed aan: 

 Communicatietechnieken 

 Toegepaste economie (boekhouding, bedrijfsbeheer,..) 

 Praktische vaardigheden voor het correct administratief en 

financieel opvolgen van commerciële handelingen. 

 Sociale vaardigheden (omgang met collega's, beleefdheid, 

stiptheid,.. 

 Praktijkervaring (stages, mini-onderneming) 

is een praktische vervolgopleiding binnen  

Leren en Werken. In twee aansluitende deelmodules (aanvulwerk en 

kassawerk) leer je alle vaardigheden vereist voor het beroep. 

|



AV Godsdienst of niet-confessionele zedenleer 2 2 

AV Lichamelijke Opvoeding 2 2 

AV Project algemene vakken 4 4 

  8 8 

 

TV Verkoop 3 3 

TV Toegepaste informatica  1 

AV Engels 1 

  4 4 

 

Studiegebied:   Handel 

Administratieve groep:  1e leerjaar 3e graad: 32604 

   2e leerjaar 3e graad: 32954 

Aantal lestijden per week: 36 

Leerjaar 1 2 

 

3e graad, 1e en 2e leerjaar 

 Leerjaar 1 2 

Leerjaar 1 2

AV Frans 3 3 

AV Engels 2 2 

AV Nederlands 1 1 

PV/TV Stage verkoop 4 8 

TV Dactylografie/toegepaste informatica 2 2 

TV Toegepaste economie 2 2 

TV Boekhouding 2 2 

TV Toegepaste informatica 2  

TV Verkoop 6 2 

TV Public relations  2 

  24 24 

AV Godsdienst of niet-confessionele zedenleer  2 

AV Lichamelijke Opvoeding  2 

AV Project algemene vakken  6 
AV Frans  2

   12 

 

AV Engels  2 

TV Toegepaste info  1 

AV Frans  1 

AV Vertegenwoordiging  2 

   6

  

 

Studiegebied:   Handel 

Administratieve groep:  3e leerjaar 3e graad: 25699 

 

Aantal lestijden per week: 36 

Leerjaar  3 

 

3e graad, 3e leerjaar 

 Leerjaar  3 

Leerjaar  3

PV Stage Verkoop  8 

TV Verkoop/toegepaste economie  8 

PV Public relations  2

   18
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